Firma PMT Marketing System powstata w 1996 roku.

Poczatkowo swiadczyta przede wszystkim ustugi merchandisingowe. Byta

to Swiadoma odpowiedz na zapotrzebowanie rynku. Rozwaj sieci cash & carry,
hipermarketéw i supermarketow wymagat zarowno od punktéw handlowych, jak i
dostawcow poswiecenia szczegolnej uwagi miejscu, w ktorym istnieje szansa
oddziatywania na decyzje konsumentow dotyczace zakupu, czyli potce
sklepowej. Firma PMT Marketing System poprzez odpowiednio wyszkolonych
Merchandiseréw, zapewniata przygotowanie wtasciwej ekspozycji produktow
Klienta. Pozytywne wyniki dziatan pozwolity na dynamiczny rozwaj firmy,
zdobycie wielu renomowanych Klientow, a przede wszystkim wypracowanie
struktury, ktéra do dzisiaj gwarantuje wykonanie ustugi na najwyzszym poziomie.

Obecnie dziatamy i tworzymy rozwigzania, dzieki ktérym produkty i marki
naszych Klientow sg wtasciwie wyeksponowane i zauwazone. Wiemy, ze
przestrzen dziatalnosci Klienta jest nie tylko miejscem sprzedazy, ale takze
narzedziem komunikacji i elementem wizerunku catej sieci.

PMT Marketing System rozwineto w znaczacym stopniu ustugi o charakterze
guasi-wywiadowczym. Flagowym rozwigzaniem jest przede wszystkim mystery
shopper. Firma proponuje wykwalifikowang kadre oséb na co dzien pracujgcych
w terenie, $wietnie orientujgcych sie w handlowo-ustugowej rzeczywistosci.
Pracujac na nowoczesnych systemach raportowania i planowania dostarczamy
naszym klientom dane w bardzo krétkim czasie, tak aby mogli niemal
natychmiast reagowac na zmienne srodowisko sprzedazowe. PMT Marketing
System swiadczy ustuge mystery shopper w bardzo réznorodnych branzach.
Firma proponuje rowniez ustugi wigzane, takie jak mystery shopper i klasyczny
audit. Laczenie ustug daje czesto duzo wiecej informacji w bardzo krotkim czasie
i pozwala klientom na trafniejsze formutowanie strategii rynkowej.

Z uwagi na bardzo dynamiczny rozwdj firmy, inwestycje w nowe technologie
oraz poszerzenie portfela ustugowego witasciciel firmy zadecydowali o powstaniu
nowych firm, z ktorych kazda specjalizuje sie w innej dziedzinie. Wszystkie
spotki skupiajg sie wokdét wsparcia sprzedazy: od merchandisingu, promocji w
miejscu sprzedazy poprzez outsourcing sit sprzedazy, inwentaryzacje, rekrutacje
oraz projekty niestandardowych form komunikacji z rynkiem.

W taki sposob narodzita si e grupa PMT.

Rozlegty portfel ustug $wiadczonych przez grupe daje mozliwos¢ obstugi firm z
réznych sektoréw, o zré6znicowanym potencjale i wymaganiach.

Dzieki specjalizacji i wyraznej dedykacji struktury oraz wyselekcjonowanym
narzedziom mozemy swiadczy¢ bardzo kompleksowe ustugi, redukujgc koszty
(rowniez te alternatywne, wynikajgce z zaangazowania wielu zasobow) ktore
powinien ponies¢ nasz klient.

Nie mamy watpliwosci, ze skorzystanie z ustug firm grupy PMT daje szanse na
znaczne zaspokojenie potrzeb klienta w sferze wsparcia sprzedazy.



